


磁吸相框做品牌纪念品：企业如何在冰箱上赢得长久的位置

Details

快速回答： 磁吸相框是透明亚克力或带磁性背板的相框，可把照片固定在冰箱或其他钢制表面上。活动摄影师、学校、房产经纪人、诊所和促销营销人员都把它们当作品牌纪念品。收到者自己的
照片为它赢得冰箱上的位置，而一枚低调的品牌标识，则让每次有人打开冰箱门时都看得见。

大多数品牌赠品都围绕标识设计，所以很多最终被丢进抽屉。磁吸相框正好相反。里面的内容是收到者的婚纱照、孩子的学校照片，或是一家人站在新房前的合影，而你的品牌则位于相框上或背
面。人们会留下照片，也就会留下相框。

风险比看上去更大。美国促销品经销商共售出$26.8十亿的商品（2024年），同比增长2.63%，数据来自 国际促销品协会[1]。其中很大一部分支出，争夺的是家中同样那几平方英
尺的注意力。廉价冰箱相框还有一个特定的风险。商城上对低价相框的评价提到，磁铁太弱，吸不住冰箱门，而且一项广为流传的测试称，五个相框中有三个在48小时内滑落或掉下。一个带着
你的名字掉在厨房地板上的纪念品，比没有纪念品危害更大。

本指南介绍各类企业如何在冰箱上使用相框、如何把相框纳入活动和赠礼周期，以及如何按行业比较各类方案。文中有意略去制造细节，这类内容属于生产需求说明，而不是营销活动方案。
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什么是磁吸相框，为什么它们能留住注意力？
磁吸相框是一种附着在含铁金属表面上、或立在其附近的相框。主要有两种结构。第一种是亚克力“夹层”相框：两块透明面板把一张照片夹在中间，靠嵌在边角附近的小磁铁固定，配磁性背板或
独立底座。第二种是插袋式相框：透明袋套层压在柔性磁片上。这个思路并不新鲜。美国专利5,050,834于1991年九月授权，就已描述过一种 使用透明亚克力面板的磁力支撑相框[2] ，
用来把照片卡固定在金属表面上。

这种形式也赢得了独立的认可。一款由 2 块面板构成的亚克力磁吸相框入选了《纽约时报》 Wirecutter 相框选购指南[3]的推荐名单，这对企业买家很重要。已经认可这种款式是“好
看的相框”的收到者，会把你的礼品视为精心挑选的物件，而不是展会上随手发的赠品。

透明度让照片成为礼品的主角。亚克力板材制造商通常报告的透光率约为92%，依据ASTM D1003雾度与透光率测试方法测得。材料本身也有标准： ASTM D788[4] 对聚
合物中甲基丙烯酸甲酯含量至少为70%的 PMMA 化合物进行分类，并指出它们常用于需要极高透明度的场合；而亚克力板材的规格则依据 ASTM D4802[5] ，国际上的浇铸板
材则依据ISO 7823-1。实际上，一款做工精良的相框会让照片看起来像悬浮着，收到者先看到的是自己的记忆，其次才是你的品牌。正是这样的先后顺序，让这种形式行之有效。

三个特性让相框成为唤起回想的工具，而不是一次性礼品：

个性化内容。 图像属于收到者，所以拿掉相框就像是扔掉这段记忆。
可更换内衬。 照片可以更换时，相框就能一直适用于明年的学校肖像照或下个赛季的球队合影。每次更换，都是又一次接触你品牌物件的时刻。
第二个展示面。 双面夹层相框可在照片后面放一张卡片。这个背面可以放联系方式、推荐优惠或纪念日日期，而不必在照片上叠加文字。

如果你需要了解技术层面，例如材料选择、磁性背板和印刷文件准备，请参阅我们的 定制亚克力相框磁贴 产品页面，其中有详细介绍。本文其余部分谈的是策略。

五类企业如何用磁吸相框提升品牌回想

活动摄影师：当场交付第一张照片

在婚礼、晚宴、毕业典礼和企业聚会上，当场冲印的照片装入透明相框后，就成为宾客带回家的第一件实物纪念品。摄影师的标识位于纤细的边条上或背面卡片上，附有图库链接和未来活动的预
订提示。消费者评价显示，家庭本来就会自己购买这些相框。一位商城买家表示，把学校照片放进商店买的冰箱相框，“比通过摄影师订购磁贴便宜得多”。摄影师如果不提供装框照片，就是把这
部分收入白白留给了别人。

学校与家长教师协会：拍照日、球队与毕业

学校有现成的更换周期：每年的拍照日、赛季球队合影和毕业典礼。印有校徽和校色的相框，在入学时赠送或作为筹款附加项目，每年都可以换上新的肖像照。祖父母是天然的第二类受众，上文
提到的同一位买家就是专门买相框，把学校照片寄给他们。对于年龄较小的学生，请把相框交给家长而不是直接交给孩子，原因见下文的安全说明。

房产经纪人：成交日合影

买家在新房前举着钥匙的照片，是客户少数会主动想展示的画面之一。装框后在成交当天交给他们，它就会留在经纪人所售房屋的冰箱上，邻居和来访的朋友——也就是未来的卖家和买
家——都会看到。背面卡片可印上经纪人的联系方式和入住周年留言，而每逢周年寄去一张新照片，又给了经纪人保持联系的理由。

诊所：庆祝里程碑，而不是预约

儿童牙科诊所、正畸医生、宠物医院以及生育或产科机构，都会产生令人动容的时刻：摘下牙套后的笑容、小狗的第一次就诊、新生儿照片。装框的里程碑照片能建立对诊所的积极印象，这是预
约提醒磁贴做不到的。相框上完全不要出现医疗细节。只需照片和一个小小的诊所标识，患者隐私也就不受影响。

促销营销人员：拍照亭与展会

带拍照亭的品牌活动，解决了活动营销最大的弱点：参与者记不住是谁办的展位。把拍照亭的照片印进品牌相框，访客得到想带走的东西，品牌也随之回到他们家中。季节性方案同样有效，例如
给客户的节日礼物、企业赠礼用的团队合影，以及体育赛事上的赞助商纪念品。

https://patentimages.storage.googleapis.com/06/92/05/d673efd9b8ccac/US5050834.pdf
https://www.nytimes.com/wirecutter/reviews/best-picture-frames/
https://webstore.ansi.org/standards/astm/astmd78824
https://standards.iteh.ai/catalog/standards/astm/b1134a8f-cfea-457f-a258-492f4211e432/astm-d4802-16
https://zh.zigpac.com/custom-magnets/custom-acrylic-photo-frame-fridge-magnets.html


如何把相框磁贴纳入营销活动、现场活动和客户赠礼
纪念品方案与一箱剩下的宣传品之间的区别，在于规划。无论你办的是单场活动，还是全年的赠礼日程，这七个步骤都适用。

明确你想要的回想时刻。 决定相框要唤起什么行动：重新预订、推荐、续读报名、入住周年的来电。其他一切都由此展开。摄影师希望朋友订婚时能想起这个相框。经纪人希望邻居挂1.
牌卖房时能想起它。
让照片成为主角。 使用收到者本来就愿意装框的图像：真实的人、真实的里程碑、好的光线。图库图片和产品照会让整件事失去意义。在2026年一场即显胶片摄影师关于磁吸相框2.
的讨论中，一位参与者很好地总结了标准：相框“不应在视觉上与照片竞争，而应增强你欣赏照片的能力”。
把品牌放在不会抢戏的位置。 从三种位置中选一种：相框边缘的细色带或小标识、双面相框中印好的背面卡片，或位于较小“悬浮”照片后面的品牌内衬。避免把标识放在图像区域上，3.
这是相框被摘下来的最快办法。
让交付时机契合情绪。 在情绪最高点交付相框：招待会结束时、成交日、摘牙套的预约当天、刚从打印机里出来还带着热度的拍照亭照片。3 周后才邮寄的相框，只会变成又一个包4.
裹。
建立更换循环。 可更换的相框，只有在你提供下一张照片时才会带来重复接触。把它排进日程：明年的肖像照、周年照片、节日家庭合影拍摄。每次更换都是一次品牌触点，成本只比5.
一张照片和一个信封多一点。
做好安全与合规规划。 小而强的磁铁确实存在误吞风险。美国消费品安全委员会（CPSC）警告，吞入的磁铁可能 相互隔着肠壁吸附[6]，造成穿孔、梗阻甚至死亡。对于属于其适6.
用范围的产品，联邦磁铁规定 16 CFR 第1262部分[7] 要求任何可完全放入小零件圆筒的磁铁，其磁通指数必须低于50 kG² mm²。CPSC 的 磁铁企业指南[8]

说明了适用范围和测试要求；供儿童使用的产品则适用另行规定的 玩具安全要求[9]。实际操作中，应指定完全嵌入式磁铁，在学校和儿科诊所把相框交给成年人，并询问供应商按哪些
规则测试。如果你在加州发放，还要确认成品是否需要依据加州第65号提案加贴警示——这是该州的化学品披露法，自1986年起生效。部分亚克力板材产品出厂时已附带加州
第65号提案的提示。
衡量能衡量的。 在背面卡片或礼品信封上（而不是照片上）放一个每个方案专属的短网址或代码。按该代码追踪预订、推荐或续读报名，并在询问新客户“您是从哪里了解到我们7.
的？”时，把相框列为选项。

https://www.cpsc.gov/Safety-Education/Safety-Education-Centers/Magnets
https://www.ecfr.gov/current/title-16/chapter-II/subchapter-B/part-1262
https://www.cpsc.gov/Business--Manufacturing/Business-Education/Business-Guidance/Magnets
https://www.cpsc.gov/Business--Manufacturing/Business-Education/Toy-Safety


让纪念品变成杂物的规划失误

有四个失误反复出现。第一个是 没有照片计划就订相框：只带占位卡片的相框，享受不到这种形式的任何优势。第二个是 以为每台冰箱都有磁性：许多不锈钢家电面板对磁铁的吸力很弱，甚至
完全吸不住，所以对于使用环境不一的受众，可独立摆放或两用的相框是更稳妥的选择。第三个是 只按单价选择：低价相框的评价数据显示，磁铁吸力弱、边角处的磁铁会脱出，保护膜难以撕下
还会留下划痕。每一个这样的缺陷，都会算在相框上印的品牌头上。第四个是 忽视阳光：低价相框的买家反映，放在窗边或灶台附近，照片几周内就会褪色，而仅靠透明亚克力并不能保证防紫外
线。下单之前，请把这些决定整理成书面需求说明。 亚克力相框磁贴 页面介绍了打样、质量检查和复购规划。

按行业比较冰箱磁吸相框方案
这种形式在各行业都一样，但方案设计并不相同。请用这张表，根据自己的业务调整内容、品牌位置、交付和更换周期。

企业类型 相框里放什么 最佳交付时机 品牌位置 更换触发点 回想目标
活动摄影师 新人、宾客或团队的现场照片 活动结束、宾客离场前 附图库链接的背面卡片 周年纪念照片、下一次家庭拍摄 推荐与重复预订
学校 / 家长教师协会 班级肖像照、球队或毕业照片 拍照日送达，交给家长 相框边缘印校徽和校色 每个新学年 社区自豪感、筹款、续读报名
房产经纪人 在新家拿着钥匙的买家 成交日 边缘小标识，背面放联系卡片 入住周年 邻居推荐、未来房源委托
诊所 里程碑照片（摘牙套、新宠物、新生儿） 里程碑就诊结束时 仅低调的诊所标识，不含医疗细节 下一个里程碑或年度检查 积极印象、家庭推荐
促销营销人员 拍照亭或赞助活动的照片 拍照后立即交付 活动主题色带或背面优惠卡片 季节性活动或下一场活动 活动结束后的品牌回想

有两种规律很突出。具有天然更换周期的方案（学校、房产周年、诊所里程碑），一个相框就能带来重复曝光。一次性活动方案（拍照亭、晚宴）则取决于第一个时刻的冲击力，因此照片的印刷
质量和现场快速交付，比背面卡片的文案更重要。

https://zh.zigpac.com/custom-magnets/custom-acrylic-photo-frame-fridge-magnets.html


常见问题
常见问题：磁吸相框能吸在不锈钢冰箱上吗？

不一定。许多不锈钢家电面板所用的材质只有微弱磁性，甚至完全没有磁性，所以在喷漆钢板门上吸得牢的相框，到不锈钢门上可能会滑落。如果受众的厨房各不相同，请选择也能独立立在架子
或桌面上的相框，并在收到者最可能拥有的表面上测试样品。

常见问题：在学校和儿科诊所发放相框磁铁安全吗？

可以负责任地发放，但要把小磁铁当作危险源对待。CPSC 警告，误吞磁铁可能造成严重的内伤。请指定完全嵌入式磁铁，把相框交给家长而不是年幼的孩子，并询问供应商该产品是依据哪
些联邦磁铁或玩具安全规则评估的。

常见问题：标识应该放在相框上，还是放在内衬卡上？

如果希望相框一直摆着，就别把标识放在照片区域。边缘的细标识能让品牌在厨房另一头也看得见。双面相框中的背面卡片可容纳更多信息，如联系方式、优惠或推荐码，又不会与照片争夺注意
力。许多方案两者并用：边缘小标识加背面卡片。

常见问题：照片在冰箱上会褪色吗？

可能会。低价相框的买家反映，相框放在窗边或灶台附近时，几周内就有明显褪色，而透明亚克力并不会自动阻挡紫外线。请使用高质量印刷，建议放在避开阳光直射的位置，并规划更换，这样
褪色的照片就成了下一次触点的理由，而不是把相框摘下来的理由。

常见问题：活动或赠礼季的相框应提前多久规划？

从交付日期倒推，为打样、设计稿确认和生产留出时间。工期取决于数量、定制程度和目的地，所以请在报价时索取时间表，而不要依赖笼统的估算。赠礼旺季的档期很快就会排满。

常见问题：怎么判断相框方案是否有效？

在背面卡片或包装上使用该方案专属的代码或短网址，并按它追踪预订、推荐或注册。把相框加为“您是怎么了解到我们的”问题的选项，并逐年比较更换后的响应率。



要点速览
品牌纪念品在拥挤的促销市场中竞争，所以收到者自己的照片必须为它赢得冰箱上的位置。 —— 美国促销品经销商销售额达$26.8十亿（2024年），同比增
长2.63%(来源)
用于在金属表面固定照片卡的透明磁吸相框是一种由来已久的形式，而不是一时风潮。 —— 美国专利5,050,834，1991年授权(来源)
“悬浮照片”效果背后的透明亚克力是一种标准化材料，而不是普通塑料。 —— 聚合物中至少70%来自甲基丙烯酸甲酯，依据ASTM D788(来源)
可能脱落的小磁铁受到监管是有充分理由的，所以请指定嵌入式磁铁，并把相框交给成年人。 —— 适用范围内的小磁铁，磁通指数低于50 kG² mm²(来源)
磁铁误吞伤害十分严重，联邦监管机构为此专门设立了安全中心。 —— 吞入多枚磁铁可造成穿孔、梗阻或死亡(来源)

结语
磁吸相框之所以对企业有效，是因为它颠倒了通常的促销逻辑：内容是收到者的记忆，而你的品牌作为相框的一部分始终在视线之内。活动摄影师当场创造价值，学校和诊所每年都多了一个重新
联系的理由，经纪人在自己售出的房屋里保持存在感，营销人员则把转瞬即逝的展位访问变成人们带回家的东西。这种形式的成败取决于几个决定：选对照片、低调的品牌位置、恰当的交付时机、
有计划的更换，以及安全且吸得牢的相框。

如果你正在规划营销活动、现场活动或客户赠礼方案，请先从上文所述的使用场景和回想目标入手，然后 申请定制亚克力相框磁贴的报价和样品。我们会帮助你让相框与受众、数量和时间安排相
匹配。

参考来源
国际促销品协会 (PPAI)，《PPAI 销售额估算：2024年温和增长，但仍有理由保持乐观》。 ppai.org ↩1.
美国专利5,050,834，《照片卡用磁力支撑相框》，授权日期为1991年9月24日。 专利 PDF ↩2.
《纽约时报》Wirecutter，《最佳相框》。 nytimes.com/wirecutter ↩3.
ASTM International，ASTM D788-24，聚甲基丙烯酸甲酯 (PMMA) 模塑与挤出材料标准分类体系及规格依据。 webstore.ansi.org4.
↩
ASTM International，ASTM D4802-16，聚甲基丙烯酸甲酯亚克力塑料板材标准规范。 standards.iteh.ai ↩5.
美国消费品安全委员会，磁铁信息中心。 cpsc.gov ↩6.
联邦法规电子汇编，16 CFR 第1262部分，磁铁安全标准。 ecfr.gov ↩7.
美国消费品安全委员会，企业指南：磁铁。 cpsc.gov ↩8.
美国消费品安全委员会，企业教育：玩具安全。 cpsc.gov ↩9.

10月 21, 2026

https://www.ppai.org/media-hub/ppai-sales-volume-estimate-modest-growth-in-2024-but-reasons-for-optimism-remain/
https://patentimages.storage.googleapis.com/06/92/05/d673efd9b8ccac/US5050834.pdf
https://webstore.ansi.org/standards/astm/astmd78824
https://www.ecfr.gov/current/title-16/chapter-II/subchapter-B/part-1262
https://www.cpsc.gov/Safety-Education/Safety-Education-Centers/Magnets
https://zh.zigpac.com/custom-magnets/custom-acrylic-photo-frame-fridge-magnets.html
https://www.ppai.org/media-hub/ppai-sales-volume-estimate-modest-growth-in-2024-but-reasons-for-optimism-remain/
https://patentimages.storage.googleapis.com/06/92/05/d673efd9b8ccac/US5050834.pdf
https://www.nytimes.com/wirecutter/reviews/best-picture-frames/
https://webstore.ansi.org/standards/astm/astmd78824
https://standards.iteh.ai/catalog/standards/astm/b1134a8f-cfea-457f-a258-492f4211e432/astm-d4802-16
https://www.cpsc.gov/Safety-Education/Safety-Education-Centers/Magnets
https://www.ecfr.gov/current/title-16/chapter-II/subchapter-B/part-1262
https://www.cpsc.gov/Business--Manufacturing/Business-Education/Business-Guidance/Magnets
https://www.cpsc.gov/Business--Manufacturing/Business-Education/Toy-Safety

